
Τοποθετήσετε στρατηγικά τον εαυτό σας
και τον οργανισμό σας για διαρκή
ανάπτυξη και ευημερία

Mastering Marketing
Strategies for Success



Εμβαθύνει στα θεμελιώδεις στοιχεία που αποτελούν τη
βάση του επιτυχημένου marketing. Από τη διεξαγωγή
ενδελεχούς έρευνας αγοράς έως τον καθορισμό και τη
στόχευση συγκεκριμένων κοινού, τη δημιουργία μιας
ισχυρής ταυτότητας μάρκας (brand), τη δημιουργία
αποτελεσματικών στρατηγικών marketing, την
αξιοποίηση της δύναμης του ψηφιακού marketing, τη
δημιουργία εντυπωσιακών διαφημιστικών εκστρατειών
και την εφαρμογή στρατηγικών πρωτοβουλιών
προώθησης — κάθε ενότητα έχει επιμεληθεί προσεκτικά
για να σας παρέχει πρακτικές δεξιότητες και γνώσεις που
μπορούν να εφαρμοστούν άμεσα στον πραγματικό
κόσμο.

Περιγραφή Προγράμματος

Στελέχη Marketing, στελέχη του εμπορικού τμήματος και
υπεύθυνοι / διευθυντές πωλήσεων.

Προφίλ συμμετέχοντα



Ορισμός & ταξινόμηση
του Target audience

Στόχοι προγράμματος

Δημιουργία
Buyer personas

Δημιουργία
Consumer journey

Marketing 7Ps

Branding Digital marketing channels

Σχεδιασμός & εφαρμογή
στρατηγικής προώθησης

Ανάλυση της απόδοσης
των ενεργειών προώθησης

Ερευνας αγοράς

Προσδιορισμός των
μορφών διαφήμισης



Buyer persona
Consumer Journey
Άσκηση καταιγισμός ιδεών & χιονοστιβάδας

Ορισμός
Παιγνίδια Branding
Case studies

Πρώτη ημέρα προγράμματος 30/10/2024

Ενότητα 3
Στρατηγική Marketing

Ανάλυση στρατηγικής marketing (7Ps)
Case studies
Ομαδική Άσκηση

Ενότητα 1
Έρευνα αγοράς & καθορισμός κοινού Branding

Ενότητα 2



Παιγνίδι Λέξεων
Aναλυτική επεξήγηση: website, SEO,
content marketing, email markeing,
social media, paid ads
Case studies
Πρακτική άσκηση

Προβολή πετυχημένων διαφημίσεων
Μορφές διαφήμισης
Εργαλεία μέτρησης της απόδοσης
διαφήμισης
Άσκηση «Ανάλυση διαφημίσεων της
επιχείρησης»

Δεύτερη ημέρα προγράμματος 31/10/2024

Ενότητα 6
Στρατηγική προώθησης & σχέδιο δράσης

Εργαλεία «Στρατηγική Προώθησης
Σχέδιο Δράσης
Ομαδική Άσκηση / Σχεδιάστε «Στρατηγική
Προώθησης»
Ομαδική Άσκηση / Κάντε «Σχέδιο Δράσης»
Marketing Plan template

Ενότητα 4
Digital Marketing

Ενότητα 5
Διαφήμηση



With over 15 years of experience in marketing communications, new business
development, and online marketing, I am a passionate and collaborative MBA
professional who strives to create value and impact for my clients and
partners. As the Marketing Director of Axiom, the leader in marketing
consulting and information technology solutions for customer loyalty
management and relationship marketing, we deliver innovative and effective
strategies and solutions that drive growth and loyalty for our clients across
various industries and markets.
In addition to my role at Axiom, I am also the Founder and Managing Director
of Silia’s A2Z, a business consulting and coaching practice that assists young
professionals and entrepreneurs venture in the business world, and helps
small business owners scale up their business. Leveraging my real-life
experiences, solid business fundamentals, and certified training skills, I aim to
empower and equip my clients with tips, simple business tools, and online
videos that enable them to reach their professional potential and adopt the
right mindset. I am always eager to learn, embrace diversity, and champion
change in the dynamic and evolving business landscape.

Silia Vassiliou
Growth Leader, Marketing Strategist, Value Creator, Certified HRDA Trainer

Programme Faciliator



Enroll now

info@kounnisacademy.comwww.kounnisacademy.com Yiannou Kranidioti 100, Latsia, Nicosia22484429

Programme Details:

Duration
12 Hours / 12 CPD’s

Seminar Dates
30 Οκτωβρίου 2024
31 Οκτωβρίου 2024

Time & Location
09:00 - 15:45
Kounnis Academy Training
Center

Fees
€320 - Original Cost
€80 - Cost after HRDA
subsidy

Language
Ελληνικά

Delivery Method
Face to Face

https://kounnisacademy.com/eventer/marketing-strategies/edate/2024-10-30/
https://kounnisacademy.com/eventer/marketing-strategies/edate/2024-10-30/
https://kounnisacademy.com/eventer/marketing-strategies/edate/2024-10-30/

